
Geschäftskundenvertrieb im Handel 

mit der mobilcom-debitel GmbH
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größter, netzunabhängiger 
Telekommunikationsanbieter 
Deutschlands

ca. 5.000 Mitarbeiterinnen und 
Mitarbeiter

10 Standorte bundesweit

Das Unternehmen
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Geschäftsfelder (Auszug)
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mobilcom-
debitel-Tarife

Klarmobil-
Tarife

Prepaid-
Tarife

Original-
Netzbetreiber 

Tarife

Anbietervielfalt
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Cross-Selling
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Businesskunden

Geschäftskunden bei md:

Sind alle Kunden mit Metroausweis, Gewerbeschein, 
Handelsregisterauszug und Sondergruppen wie Ärzte, Notare oder 
Landwirte

Die Sondergruppe hat keinen Gewerbeschein ist jedoch 
Einkommensteuerpflichtig und zählt somit als Geschäftskunde.

Eingabe im maui muss als „ Firma“ im Rahmenvertrag erfolgen
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Businesskunden-Vorteile

mobilcom-debitel bedeutet:

ein Ansprechpartner für alle Netze

Aktivierungen sind in allen Netzen frei kombinierbar

Sammelrechnung netzübergreifend

professionelle Businesskunden-Hotline

exklusive mobilcom-debitel-Tarife und 
Businessaktionen und Weitergabe von Rabatten in 
der VVL
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Businesspartner-Vorteile

mobilcom-debitel bedeutet:

Aktivierungen sind in allen Netzen frei kombinierbar

exklusive mobilcom-debitel-Tarife

persönlicher Ansprechpartner und Unterstützung des 
Vertriebspartners beim Geschäftskunden vor Ort.

professionelle Businesskunden-Hotline und alle 
attraktiven Endgeräte im Portfolio

2019: Bester Mobilfunkanbieter bei der Telecom Handel-
Leserwahl (3. x in Folge)
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Businesspartner-Vorteile

mobilcom-debitel bedeutet:

Attraktive Provisionen im Neukundengeschäft

Attraktive Provisionen in der Vertragsverlängerung

Unterstützung bei Marketingaktionen

Interne Rufnummernportierungen
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Businesspartner-Vorteile

mobilcom-debitel bedeutet:

Weitergabe von bis zu 20% Rabatt im Zuge der 
Vertragsverlängerung. Nicht provisionsrelevant

Vorab Bonitätsprüfung oder Interessentencheck 

Unterstützung der Vertriebspartner bei der 
Angebotsgestaltung

Kostenfreie Rufnummernblockreservierung

Unterstützung und Schulung des maui 
(Aktivierungsprogramm)
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BAM (Business Address Manager)

Deutliche Verbesserung

der Performance

Optimierte Ansicht für Tablets

Tarife und Aktionen

zeitnah im System 

eigenes Firmenlogo mit Signatur 

kann

integriert werden.

Exklusiv für Businesspartner.
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BAM (Business Address Manager)

Händler mit großem GK-Bestand

 Überblick Kundenstamm

 VVL-Status, VVL-Formular

 Überblick Tarife und Umsätze

 Reaktion auf Kündigungen

 Verwaltung Rahmenverträge/

 Zuordnung Betreuung

Händler mit GK-Anfragen

 Unterstützung bei der

Angebotserstellung

 Professioneller Umgang mit 

Anfragen

 Angebot im md-Layout

 Schnelle Erstellung eines

neuen Rahmenvertrags
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BAM (Business Address Manager)

 perfekte Kundenübersicht

 einfache Erstellung eines VVL-Formulars

 lediglich eine Unterschrift des Kunden ist nötig

 das Dokument ist rechtsverbindlich

 Tarifwechsel ausweisbar

 nachfolgende Bearbeitung in maui
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BAM (Business Address Manager)

• nur wenige Klicks bis zum

Angebot für Geschäftskunden 

• Design in professionellem md-Layout

• alle Informationen mit rabattierten Tarifen

und/oder Aktionen für eine schnelle 

Kundenentscheidung

• sofortige Generierung von neuen

Rahmenverträgen über das Angebotstool



Die mobilcom-debitel-Businesswelt 

Alles aus einer Hand!
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